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	Demande d’aide européenne

(programme opérationnel feder-fse midi-pyrenees et garonne 2014-2020  et / ou régionale

	Annexe spécifique - «  Innovation »




Etat de l’art et Innovation
Acquis technologiques et point de départ du projet. Origine de cet acquis : développements internes, achat de brevets ou de licences, acquisition de sociétés, projets précédents (préciser leur apport), etc. A préciser pour chacun des partenaires.

Etat actuel de la propriété industrielle (chez les concurrents et chez les partenaires)

Autres projets connus portant sur des sujets proches (projets concurrents ou similaires), en France, Europe et dans le monde. Positionnement et retombées du projet proposé par rapport à ces autres projets : apports et intérêts

En quoi le projet est innovant ?
Verrous technologiques et analyse des risques

Lot par lot, préciser les principaux verrous technologiques. Préciser et démontrer le niveau de maturité technologique au départ du projet et indiquer le niveau attendu à la fin, ainsi que les étapes pour passer les différents échelons.

Quels sont les risques (technique, financier, organisationnel, …) identifiés sur le projet ? On pourra s’appuyer sur l’échelle TRL et son évolution au cours du projet.

Retombées économiques et partenariales

Préciser les retombées (économiques : modèle économique, chiffre d’affaires prévisionnel et gain de connaissances / compétences) pour chaque acteur. Evaluer l’impact sociétal pour les partenaires du projet : formation, emplois directs ou induits, acquis technologique ou scientifique. 

Présentation du porteur ou du partenaire
La rédaction de ce paragraphe peut être remplacée par un document de présentation joint en annexe. Dans ce cas, il est clairement fait mention ici de ce document et de sa référence.

Historique depuis la création – Principales étapes du développement.

Principales activités, Principaux produits (et part dans le chiffre d'affaires), principaux clients (et répartition du CA par client), principaux concurrents et positionnement du partenaire sur ses marchés par rapport à la concurrence

Moyens humains et techniques, implantations géographiques (sites principaux, répartition des activités et des effectifs par site).

Axes stratégiques de développement

Expliciter ici la stratégie de développement de l’entreprise, les forces/faiblesses/opportunités/menaces et la place du projet au sein de cette stratégie
Ressources de l'entreprise
	Description des principales installations de production, des principaux savoir-faire et ou technologies maîtrisés par l'entreprise, de la protection industrielle mises en œuvre au sein de l'entreprise (brevets, marques, modèles,…), des certifications acquises ou en cours d'acquisition


NOTICE PERMETTANT DE COMPL
Cas des projets partenariaux ou collaboratifs avec montage d’un dossier par partenaire





A compléter par  le porteur de projet





A compléter par le Partenaire Et le porteur de projet
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